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Basarili insanlar nasil miizakere eder?

Gundelik hayat ve is yasami muzakerelerle dolu.

Insanlarla iyi iletisim kurmayi ve dodru muzakere etmeyi isteriz.

Fakat isin icine duygular, eksik veya hatali bilgiler, is temposu eklenince
Uzerinde yeterli dusunmeye ve hazirlanmaya pek vakit bulamayiz.

Hizli dusunup hizli konustukca da siklikla hata yapariz.

Is cevresi farkli bir atmosfere sahip. GUn icerisinde pek dikkat etmesek te cok
saylda Kisi ile iletisime girip muzakereler yurutUyoruz. Bolum arkadaslari, ekipler,

yoneticiler, tedarikciler, muUsteriler, kamu otoriteleri..MUzakereler isin dogasi.

Bu kitabl yazmaktaki temel amacim, kariyer yolculugunuz devam ederken
liderlik yeteneklerinizin gelisimine katki saglamak. Bir ¢ok Kisi is hayatinin ilk
yillarini biraz sendeleyerek bolca hata yaparak geciriyor. MUzakerelerden &zellikle
ticari pazarliklardan kacginiyor. Bdyle oluncada yukselmek hak edilen noktaya
gelmek vakit aliyor. Tecrubeli ve dikkatli hareket edenler ise bir adim 6ne cikiyor.
Ozellikle kitapta yer alan pazarlik taktikleri ve onlara karsilik gelen hamleleri
dusunenlerin is hayatinda hedeflerine daha saglam adimlarla yuruyeceklerine

inaniyorum.

Sahadan ve sirket egitimlerimden edindigim tecrubeyi kitaba aktardim.
Zaman icerisinde kitabin kapsamini genisletmeyi planliyorum.

Kitabi yilda en az bir kez yeni bélumlerle guncelleyecegdim.

Bir kag yil icerisinde hacminin iki katina ulasacagini tahmin ediyorum.

Onerilerinizi benimle merdal@istanbul.edu.tr paylasirsaniz sevinirim.

MuUzakere Teknikleri ve Pazarlik Becerileri baslikli kitabi
www.BuyerNetwork.net B2B Ticaret Platformu Ogrenme Merkezi'nden erisebilir

veya https://play.google.com/books madazasindan temin edebilirsiniz.

Kitabin kariyerinize ve mesleki gelisiminize faydali olmasini dilerim.

Keyifli okumalar, 8 Ekim 2021
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