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Satınalma ve Tedar�k Z�nc�r� Yönet�m�, 

Entegre Loj�st�k Yönet�m�, (M.Erdal, vd.), 2019.

Tedar�k Z�nc�r� Yönet�m� Başarı H�kayeler�, 2017.

Depo Yönet�m�, (M. Erdal, Ö. Görçün, 

Prof. Dr. Murat Erdal, çalışmalarını B2B pazar

stratej�ler�, tedar�k z�nc�r� yönet�m�, küresel t�caret

ve loj�st�k stratej�ler� üzer�ne sürdürmekted�r.

 9. yılında 105. sayısına gelen SATINALMA DERGİSİ

(http://www.sat�nalmaderg�s�.com ) ed�törüdür. 

 Başlıca Eserler

      (M. Erdal), 3. Baskı, 2019.

      M. Saygılı),  2010.

İ.Ü. B�l�m ve Teknoloj� Pol�t�kaları Kurulu �le 

İ.Ü. Teknoloj� Transfer ve Uygulama Merkez� (TTM)

Yönet�m Kurulu üyes�d�r. 

İ.Ü. Sosyal B�l�mler Enst�tüsü Tedar�k Z�nc�r�

Yönet�m� Yüksek L�sans Program Başkanlığı �le

İ.Ü. S.B.F. İşletme Bölümü Üret�m Yönet�m� ve

Pazarlama ABD Başkanlığı görevler�n�

sürdürmekted�r.

T�nova B�l�ş�m Teknoloj�ler� A.Ş.'n�n ortağı olan

Murat Erdal, B2B t�caret platformu

www.BuyerNetwork.net �le kurumsal pazarda

stratej�k �şb�rl�kler� odaklı �lerlemekted�r. 
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Gündel�k hayat ve �ş yaşamı müzakerelerle dolu. 

İnsanlarla �y� �let�ş�m kurmayı ve doğru müzakere etmey� �ster�z. 

Fakat �ş�n �ç�ne duygular, eks�k veya hatalı b�lg�ler, �ş temposu eklen�nce 

üzer�nde yeterl� düşünmeye ve hazırlanmaya pek vak�t bulamayız. 

Hızlı düşünüp hızlı konuştukça da sıklıkla hata yaparız. 

İş çevres� farklı b�r atmosfere sah�p. Gün �çer�s�nde pek d�kkat etmesek te çok

sayıda k�ş� �le �let�ş�me g�r�p müzakereler yürütüyoruz. Bölüm arkadaşları, ek�pler,

yönet�c�ler, tedar�kç�ler, müşter�ler, kamu otor�teler�...Müzakereler �ş�n doğası.  

Bu k�tabı yazmaktak� temel amacım, kar�yer yolculuğunuz devam ederken 

l�derl�k yetenekler�n�z�n gel�ş�m�ne katkı sağlamak. B�r çok k�ş� �ş hayatının �lk

yıllarını b�raz sendeleyerek bolca hata yaparak geç�r�yor. Müzakerelerden özell�kle

t�car� pazarlıklardan kaçınıyor. Böyle oluncada yükselmek hak ed�len noktaya

gelmek vak�t alıyor. Tecrübel� ve d�kkatl� hareket edenler �se b�r adım öne çıkıyor. 

Özell�kle k�tapta yer alan pazarlık takt�kler� ve onlara karşılık gelen hamleler�

düşünenler�n �ş hayatında hedefler�ne daha sağlam adımlarla yürüyecekler�ne

�nanıyorum. 

Sahadan ve ş�rket eğ�t�mler�mden ed�nd�ğ�m tecrübey� k�taba aktardım.

Zaman �çer�s�nde k�tabın kapsamını gen�şletmey� planlıyorum. 

K�tabı yılda en az b�r kez yen� bölümlerle güncelleyeceğ�m. 

B�r kaç yıl �çer�s�nde hacm�n�n �k� katına ulaşacağını tahm�n ed�yorum. 

Öner�ler�n�z� ben�mle merdal@�stanbul.edu.tr paylaşırsanız sev�n�r�m.

Müzakere Tekn�kler� ve Pazarlık Becer�ler� başlıklı k�tabı

www.BuyerNetwork.net B2B T�caret Platformu Öğrenme Merkez�'nden er�şeb�l�r

veya https://play.google.com/books mağazasından tem�n edeb�l�rs�n�z.

K�tabın kar�yer�n�ze ve meslek� gel�ş�m�n�ze faydalı olmasını d�ler�m.

Başarılı insanlar nasıl müzakere eder?

Key�fl� okumalar, 8 Ek�m 2021
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